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無料でクラウドストレージから最新のJapancert L4M5 PDFダンプをダウンロードす
る：https://drive.google.com/open?id=1GvlciElRT2FWIzUy0OOK4XvJe7nLIkdr

弊社は、当社のL4M5試験エンジンを学習ツールとして使用する方法で、候補者とのさらなる協力を目指して、
大きな集中的な進歩を遂げました。 L4M5試験軍隊により多くの人々が参加することで、私たちは国際市場で
トップクラスのトレーニング資料プロバイダーになりました。 さらに、私たちは常に「相互開発と利益」の原
則を順守し、学習の過程で必要なときはいつでもL4M5実践教材がタイムリーで効果的な支援を提供できると信
じています。

CIPS L4M5認定プログラムの資格を得るには、CIPS L4M4（商業関係）認定プログラムを修了したか、または調
達およびサプライチェーン管理の同等の経験を持っている必要があります。CIPS L4M5認定試験は、商業交渉
に関する知識とスキルを評価する厳格な評価です。試験には、複数の選択肢の問題とケーススタディが含まれ
ており、候補者の知識とスキルが実際のシナリオで適用できるかどうかをテストします。

CIPS L4M5の試験に合格することは、複雑な商業契約を自信を持って交渉するために必要な専門知識や実践的
なスキルを持っていることを雇用主や同僚に示すことができます。また、調達やサプライチェーン分野でのさ
らなる専門的な成長やキャリアアップのための道筋となります。

CIPS L4M5認定試験は、候補者の商業交渉に関する知識と理解をテストする一連の複数選択質問で構成されて
います。この試験はコンピューターベースであり、世界中のさまざまなテストセンターで入手できます。候補
者は、認定を受けるために合格スコアを達成する必要があります。

>> L4M5学習指導  <<

L4M5受験資料更新版、L4M5サンプル問題集

あなたはその他のCIPS L4M5「Commercial Negotiation」認証試験に関するツールサイトでも見るかも知れません
が、弊社はIT業界の中で重要な地位があって、Japancertの問題集は君に100%で合格させることと君のキャリア
に変らせることだけでなく一年間中で無料でサービスを提供することもできます。

CIPS Commercial Negotiation 認定 L4M5 試験問題 (Q229-Q234):
質問  # 229 
Which of the following would cause a demand curve for a good to be price inelastic?

A. The consultancy service
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B. There are a great number of substitutes for the good
C. The necessary goods
D. The luxury goods

正解：C

解説：
Essential goods and services such as electricity, fuel, basic food stuffs, commuter transport and habitual products such as tobacco,
alcohol and sugar-based drinks are often sited as facing a relatively inelastic demand curve. This means when the price goes up, the
quantity demanded does not decrease very much and so they are often the target of government taxation.
LO2, AC 2.2

質問  # 230 
Active listening in negotiation includes which of the following activities?
1. Hearing
2. Interpreting
3. Rapport
4. Influence

A. 3 and 4 only
B. 1 and 3 only
C. 1 and 2 only
D. 2 and 3 only

正解：C

解説：
Listening is a hugely important skill in the world of work. It's a key part of effective communication [...].
Regarding active listening, there is a model called 'The SIER Hierarchy of Active Listening'. It details four key stages required for
effective listening. As with all models associated with active listening, its purpose is to help the listener be a better, more effective
listener who really hears what is being said, connects with the individual with whom they are communicating and builds effective
relationships.
The model is a hierarchical model meaning that each stage builds on the stage before it. While the model is sometimes used for
training in the sales arena, it is helpful in all walks of life. The stages of the model are:
Sensing (including hearing and watching body language), Interpreting, Evaluating and Responding.
Text Description automatically generated with low confidence

質問  # 231 
It may be more difficult to buy on a credit from supplier who locates in a country with a hyperinflation? Is this assumption true?



A. Yes, because the supplier's currency will lose its value overtime
B. No, because supplier's bank will take risks from currency fluctuation
C. No, because the higher the inflation rate, the stronger the supplier's currency
D. Yes, because buyer has more advantage if they make payment in their own currency

正解：A

解説：
:
If the inflation rate is running high, then obtaining credit as a buyer is normally more difficult or expensive as money in the future will
be worth less than money today.

質問  # 232 
Which of the following is the first step in the development of negotiation strategies?

A. Determining your BATNA
B. Developing scenarios around possible options
C. Recognising TOP's needs and wants
D. Defining overarching objectives

正解：D

解説：
:
Developing specific negotiation strategies in areas where risk or spend is high involves analysing a wide range of objectives and
variables within the context of the organisation's business requirements. The first stage in any negotiation preparation is to define your
overall objectives which may be related to a single variable such as price in the case of a standardised requirement, or many
variables in the case of capital equipment. Your negotiating strategies and tactics will all be focused on achieving overall objectives.

質問  # 233 
Sally is negotiating with an oversea supplier on the price and payment period. Her company and the supplying organisation are equal
in bargaining power.The supplier says that they are investing in new facilities and machinery so the payment period should not be
longer than 30 days. Sally knows that her company often pays the suppliers after 45 days from the delivery, but at the moment the
company has positive cash flow and it is able to pay immediately. Which of the following should be Sally's concession plan?

A. Shorten payment period but ask for a discount
B. Agree with supplier's payment period without anyfurther demand
C. Contend on the normal payment period
D. Demand for a discount without any other concessions

正解：A

解説：
Explanation
In the scenario, the length of payment period is particularly important to the supplier as they are investing new facilities. Otherwise,
the buyer's company has apositive cash flow position and budget is available for a shorter payment terms. So this tradeable
(payment period) is important to supplier but it is not a significant problem with the buyer. This tradeable will fall within 'Easy
concession to trade' quadrant in the following matrix:
Table Description automatically generated



If the tradeable fall within this quadrant, Sally should shorten the payment period in supplier's favour and try to win as many
concessions as possible in return. Asking for a discount may be a reasonable trade-off.
LO 2,AC 2.3

質問  # 234
......

練習資料は通常、試験に必要な試験問題を復習、練習、および記憶するためのツールと見なされ、それらに多
くの時間を費やすことで、勝つ可能性を高めることができます。ただし、当社のL4M5トレーニング資料は、従
来の練習資料よりも条件が良く、効果的に使用できます。 L4M5実践ガイドが非常に多くのヘルプを提供できる
ように、ヘルプを提供することが主な責任であると考えています。最も一般的なのは、L4M5試験問題の効率性
です。 20〜30時間勉強します。

L4M5受験資料更新版 : https://www.japancert.com/L4M5.html

スマホやタブレット端末で勉強できる、徹底攻略スマホ L4M5 問題集 � ➽ www.mogiexam.com �で[
L4M5 ]を検索して、無料で簡単にダウンロードできますL4M5テキスト
L4M5関連日本語内容 � L4M5日本語版参考書 � L4M5専門トレーリング � 「 www.goshiken.com 」で{
L4M5 }を検索して、無料でダウンロードしてくださいL4M5日本語受験攻略
L4M5日本語受験攻略 � L4M5復習資料 � L4M5対応内容 � ▷ www.mogiexam.com ◁サイトにて「 L4M5 」
問題集を無料で使おうL4M5キャリアパス
試験の準備方法-検証するL4M5学習指導試験-認定するL4M5受験資料更新版 � 今すぐ� www.goshiken.com
�で✔ L4M5 �✔�を検索し、無料でダウンロードしてくださいL4M5試験関連赤本
L4M5認定デベロッパー � L4M5学習関連題 � L4M5模擬トレーリング � 「 www.it-passports.com 」に
移動し、✔ L4M5 �✔�を検索して無料でダウンロードしてくださいL4M5テキスト
L4M5テスト問題集 � L4M5認定デベロッパー � L4M5学習関連題 � ➠ www.goshiken.com �から簡単
に� L4M5 �を無料でダウンロードできますL4M5テキスト
L4M5テスト問題集 � L4M5日本語解説集 � L4M5復習資料 � 【 www.xhs1991.com 】で▷ L4M5 ◁を検索
し、無料でダウンロードしてくださいL4M5日本語試験情報
L4M5日本語解説集 � L4M5難易度受験料 � L4M5コンポーネント � 今すぐ“ www.goshiken.com ”で「
L4M5 」を検索し、無料でダウンロードしてくださいL4M5勉強の資料
実際的なL4M5学習指導と素敵なL4M5受験資料更新版 � 検索するだけで{ www.japancert.com }から{ L4M5
}を無料でダウンロードL4M5学習関連題
100％合格率L4M5｜効率的なL4M5学習指導試験｜試験の準備方法Commercial Negotiation受験資料更新版 �
� URL � www.goshiken.com �をコピーして開き、➤ L4M5 �を検索して無料でダウンロードしてください
L4M5模擬練習
CIPS L4M5学習指導: Commercial Negotiation - www.shikenpass.com 優秀なウェブサイト � 今すぐ[
www.shikenpass.com ]で➤ L4M5 �を検索し、無料でダウンロードしてくださいL4M5コンポーネント
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さらに、Japancert L4M5ダンプの一部が現在無料で提供されています：https://drive.google.com/open?
id=1GvlciElRT2FWIzUy0OOK4XvJe7nLIkdr
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